
Instruction du plan de gestion
J'habite loin de ma forêt. Après dépôt du Plan 
Simple de Gestion (PSG), le CRPF m’a invité pour 
son instruction. Je ne voyais pas l'intérêt d'être 
présent. Devant l'insistance du technicien de 
secteur, je m’y suis rendu. Une fois sur le terrain 
j'ai eu le plaisir de retrouver le goût de la forêt 
de mon enfance. Cette visite m’a aussi permis de 
reprendre contact avec la réalité de terrain que 
j’avoue avoir un peu oubliée. (M. B. de Brou – 
Eure-et-Loir)

Sage décision que
de vous être déplacé.
Même si vous avez
un gestionnaire qui
rédige le document
de gestion et en
qui vous avez toute
confi ance, vous êtes
le décideur pour
ce qui concerne
votre forêt. C'est
vous qui aurez la
responsabilité de
l’application de ce
plan pendant sa 
durée, notamment 
si vous avez des 
e n g a g e m e n t s 
fi scaux.
La visite d’instruction vise à vérifi er la cohérence des
interventions prévues avec :

 les objectifs du propriétaire, ses souhaits, ses moyens…
 les conditions de croissance des arbres (sol, climat,
gibier…),
 les orientations du Schéma Régional de Gestion Sylvicole,
approuvé par le Ministre.

Pour prendre les décisions qui vous incombent, vous
devez cerner les enjeux du plan de gestion : description
des peuplements, programme de coupes et travaux,
fi scalité, aspects patrimoniaux… La visite d’instruction est
l’occasion d’avoir cette vision à la fois globale et concrète

sur votre forêt.
Laurence PLAIGE

Technicienne au CRPF

Valeur d’une parcelle
Je souhaite vendre ma parcelle mais je n’ai aucune 
idée de ce qu’elle peut valoir. Comment le savoir ? 
(J.R. de Milly-la-Forêt – Essonne)

Pour avoir une idée de la valeur de vos bois, il faut bien
les connaitre ; les avoir déjà visités ou prévoir de le faire.
Le prix moyen des forêts vendues en France ces dernières
années oscille autour de 5 000 €/ha. Mais cette valeur
refl ète des réalités très disparates : la fourchette s’étend
de 750 €/ha à plus de 30 000 €/ha.
Pour être au plus près du « prix du marché », il vous faut
combiner 2 valeurs :
1. technique, qui intègre plusieurs éléments : surface,

région sylvicole, fertilité du sol, topographie, nature du
peuplement et essences présentes, qualité des arbres,
volume des bois, accès aux engins…

2. vénale (prix réel de vente), qui peut-être très diff érente
de la valeur technique. Elle fl uctue selon les époques,
notamment suivant le rapport off re/demande. Mais
elle dépend surtout de l’intérêt que peut présenter
votre bien pour un acheteur selon ses besoins et envies
(chasse, potentialités sylvicoles, loisirs, accès…).

Les frais notariés et d’enregistrement résultant d’une
transaction foncière sont toujours à la charge de l’acheteur.
Ils peuvent être allégés dans certains secteurs franciliens.
Le « droit de préférence » s'applique aux cessions de
propriétés classées au cadastre en nature de bois et forêts
et couvrant moins de 4 ha. Il impose au vendeur d’informer
les propriétaires de parcelles boisées contiguës selon une
procédure établie.
N’hésitez pas à contacter le technicien du CRPF sur votre
secteur pour tout conseil (voir page 12).

Jean-François BARON
Technicien au CRPF
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Courrier des lecteurs

La visite d’instruction est l’occasion 
d’avoir une vision à la fois globale et 
concrète sur votre forêt.
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