Des cabanes
pour parler de
gestion durable
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PEFC se découvre aussi par I'exemple

e domaine du Bois Landry
L(12OO ha en Eure-et-Loir) accueille

chaque année 3500 personnes
dans des cabanes perchées. Depuis
1 an son gérant Bertrand Monthuir
et PEFC Ouest préparent panneau
et dépliants pour expliquer la gestion
durable de la forét a ce public.
Basés sur 4 messages ils ont été
présentés sur place le 29 avril lors
de I'’Assemblée Générale de PEFC
Ouest; l'occasion de revisiter par
I'exemple les valeurs de PEFC.

La forét idéale est en

France... et produit du bois
Lenquéte réalisée auprés des
clients des cabanes montre qu'ils
préférent la forét du Bois Landry a
celle d’Amazonie mais identifient
la production de bois comme 3¢
fonction aprés la promenade et
I'accueil des animaux. D'ou le 1¢
message a faire passer: produire du
bois, c’est capital pour renouveler la
forét. C’est bien grace aux 2000 m?
de grumes exploités chaque année
et aux 100 ha régénérés que le
domaine est si accueillant, pour le
public et la faune.

Un chevreuil en bonne santé
est un chevreuil qui ne se

voit pas!

Pourquoi ne voit-on pas de chevreuils
alors que la propriété est connue pour
en abriter beaucoup? Christophe
Launay, directeur de chasse au
domaine répond: « Je ne sais pas
combien habitent cette forét mais
je sais qu’ils sont 1a et en bonne
santé! ». En effet leur suivi régulier
ainsi que celui du renouvellement
naturel des parcelles attestent

I'équilibre forét-gibier (voir Notre Forét
n°73).

Cette gestion cynégétique quisatisfait
les intéréts, trop souvent opposés
et pourtant  complémentaires,
du chasseur et du sylviculteur a
convaincu les membres de PEFC
Ouest. lls souhaitent développer
ce message: préserver la forét,
c’est essentiel pour profiter de Ia
biodiversité.

Client d'un jour,
consommateur de bois pour
toujours

De son passage professionnel dans
la publicité Bertrand Monthuir a
retenu que le consommateur devient
client et fidéle lorsqu’il a conscience
de la véritable valeur de son achat.
Devenu « vendeur de bois » il décide
en 2005 d'installer des cabanes
perchées pour présenter son métier
de sylviculteur et la nécessité de
gérer durablement pour [I’avenir.
Accueil chaleureux, cadre forestier
séduisant et raffinement des
cabanes favorisent [I'échange. I
explique alors facilement le besoin de
transformateurs locaux compétitifs,
impact positif sur I'emploi, le
dynamisme d’un territoire rural... Ses
clients repartent en ayant compris
gu’une forét pérenne et une filiere
prospére résultent du 4¢ message:
acheter du bois, c’est consommer
responsable!

Bien sir le site est singulier dans
son approche mais les enjeux sont
communs a tous. Il montre que
lorsque la pratique est frappée du bon
sens, le cercle vertueux de la gestion
durable apparait naturellement.

Les membres de PEFC Ouest ont découvert a Bois Landry
une communication exemplaire sur la gestion durable de
la forét.

X )
LA FORET ﬂ;

CERTIFIEE PEFC, ~Erc

C et In garantie
d"umne geerstion ﬁ‘m
PRODUIRE DU BOIS

durabio
[ mi capdsl pode reeea—te e b

PRESERVER LA FORET

Olivier BILLEAU
Coordinateur PEFC-Ouest

Contacts:

Olivier BILLEAU

(PEFC-Ouest) au 02 40 40 26 38

ou ouest@pefc-france.org

Xavier JENNER

(CRPF en lle-de-France) au 01 39 55 25 02
ou xavier.jenner@crpf.fr

Christine POMPOUGNAC

(CRPF en Région Centre) au 02 38 53 89 16
ou christine.pompougnac@crpf.fr

@ Programme de reconnaissance des
certifications forestieres.
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